Verkoopadviseur Binnendienst Deuren
Locatie: Leiden | Uren: 40 uur per week
Heb jij commercieel inzicht en affiniteit met hout en bouwmaterialen?
Voor onze vestiging in Leiden zoeken wij een Verkoopadviseur Binnendienst met een passie voor hout, deuren en klantadvies. In deze functie ben je het aanspreekpunt voor klanten en begeleid je hen van aanvraag tot levering. Je adviseert over de juiste deurtoepassingen en denkt mee over passende oplossingen voor uiteenlopende bouwprojecten.
Wat ga je doen?
Als Verkoopadviseur Binnendienst Deuren werk je vanuit onze vestiging in Leiden, waar je samen met twee directe collega's verantwoordelijk bent voor de verkoop van deuren  en aanverwante producten. Je hebt dagelijks contact met vaste klanten, voornamelijk aannemers, timmerbedrijven en andere zakelijke relaties. Daarnaast help je ook particuliere klanten die onze showroom bezoeken.
Je werkzaamheden bestaan onder andere uit:
· Adviseren van klanten over binnen- en buitendeuren, materialen, afwerkingen en beslag;
· Opstellen en opvolgen van offertes;
· Verwerken van orders en bewaken van een correcte afhandeling;
· Onderhouden van contact met klanten, leveranciers en collega's;
· Meedenken over oplossingen voor nieuwbouw- en renovatieprojecten;
· Ondersteunen bij voorraadbeheer en inkoopvraagstukken;
· Ontvangen en adviseren van klanten in de showroom.
Door de combinatie van verkoop, techniek en klantcontact is geen dag hetzelfde en krijg je een brede kijk op het volledige proces.
Wat breng je mee?
Wij zoeken iemand die commercieel denkt, technisch inzicht heeft en graag duurzame klantrelaties opbouwt.
Daarnaast beschik je over:
· MBO+/HBO werk- en denkniveau;
· Ervaring in een commerciële functie of adviserende rol;
· Affiniteit met hout, bouwmaterialen of technische producten;
· Interesse in deuren en de toepassingen daarvan;
· Goede communicatieve vaardigheden en een klantgerichte instelling.
Kennis van deuren, kozijnen en hang- en sluitwerk is een pré, maar geen harde eis. Belangrijker vinden wij dat je de interesse en motivatie hebt om je hierin verder te ontwikkelen.
Wat bieden wij?
· Een salaris van € 3.000 tot € 3.900 bruto per maand, afhankelijk van kennis en ervaring;
· Arbeidsvoorwaarden conform de CAO Houthandel;
· 32 vrije dagen per jaar op basis van een fulltime dienstverband;
· Een goede pensioenregeling;
· Reiskostenvergoeding;
· Medewerkerskorting op ons assortiment;
· Ruimte voor opleidingen, cursussen en verdere ontwikkeling binnen het vakgebied;
· Een functie met veel zelfstandigheid binnen een betrokken familiebedrijf.
Over Noordman Hout
Noordman Hout is al meer dan 169 jaar een betrouwbare partner voor professionals in de bouw. Vanuit onze vestigingen in Leiden en Oegstgeest leveren wij hout- en bouwmaterialen aan aannemers, timmerfabrieken, klusbedrijven en particuliere klanten.
Binnen Noordman Hout werken we met korte lijnen, persoonlijke aandacht en veel vakkennis. Je komt terecht in een hecht team waarin collega's elkaar helpen en waar ruimte is om jezelf verder te ontwikkelen.
Interesse?
Wil je meer weten over deze functie of direct solliciteren? Stuur dan je cv en motivatie naar vacatures@noordmanhout.nl onder vermelding van "Sollicitatie Verkoopadviseur Binnendienst Deuren".
Heb je vragen? Neem gerust contact met ons op via 071 - 5316431.
Acquisitie naar aanleiding van deze vacature wordt niet op prijs gesteld.

